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mbed OS在物聯網所扮演的重要角色
◆ 如何有效設計物聯網裝置
◆ 開放生態系統的資源運用
◆ Maker案例分享

ARM
台灣應用工程師 / 竇振誠

美國雲動科技
執行長 魏建光

確保物聯網裝置連線的有效性
◆ 不同供應商的裝置互連
◆ 多元作業系統的有效因應
◆ 物聯網裝置的安全性議題初探

Mentor Graphics
大中華暨南亞區
嵌入式系統通路區經理   
徐志亮

休息暨茶點時間

嵌入式軟體導入對物聯網系統設計的重要性
◆ 用嵌入式軟體優化IPv6
◆ 從軟體角度看物聯網安全性議題
◆ RTOS與Cortex-M架構的最佳化

散會暨交流時間
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■ 報名方式：線上報名 / 下載報名表(資料填妥email或傳真回傳即可)

■ 報名洽詢：02-2585-5526 分機  225 孫小姐．imc@ctimes.com.tw

■ 傳真專線：02-2585-5519

■ 授課對象：企業IT管理者、企業雲端系統規劃及軟硬體業者，以及網路服務業者。

■ 注意事項：1.活動當天，若報名者不克參加，可指派其他人選參加，並請事先通知主辦單位。

                    2.若因不可預測之突發因素，主辦單位得保留研討會課程主題及講師之變更權利。

                    3.活動若適逢颱風達放假標準之不可抗拒之因素，將延期舉辦，時間另行通知。

主辦單位

物聯網市場演變至今，產業界已經有了初步的了解與認識，但下一步所面臨的是，在實際應用上，如何讓終端裝置之間

可以有效連結，再者，軟體與標準等也是近年該領域所特別重視的環結，另外，面對物聯網如此眾多的標準，眾家業者

們又該如何因應？

此次研討會，我們為各位邀請到在物聯網領域皆有相當投入的業者們，分別從硬體、軟體與標準協定等面向，來探討物

聯網發展，以及在實務上該如何有效讓物聯網裝置間可以有效連結？這是一場用全新思維來看待物聯網的技術研討會，

邀請您一起共襄盛舉。

時間:

地點: 集思台大會議中心 (台北市大安區羅斯福路四段85號B1公館捷運站2號出口(洛克廳))

10 15 (五) 
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絕佳的性能與超低功耗表現

基於運算頻率80MHz的ARM Cortex-M4處理器內核，內建浮點運算單元、支援
DSP指令集、擁有智慧類比功能及豐富的通訊周邊設備
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EDITOR’S NOTES

編者的話

十月號 2015   CTIMES   13

自穿戴式裝置興起，帶動了物聯網的發展後，物聯網也儼然成為目前停滯不前產業現況的救世

主，也是眾人期待的新希望。然而，面對這個跨領域，龐大又複雜的新興產業，該如何抓住

商機？目前各家大廠為此，也還正在絞盡腦汁想辦法。

在近兩三年來，物聯網已經成為產業界最熟悉的名詞，不只科技廠商，甚至傳統產業，也都希望在

物聯網的大桌之上飽食一頓。儘管如此，經過一兩年來的醞釀，相關廠商雖然積極致力於不同面向

的研發，讓物聯網從概念走向實際，但卻仍然處於發展初期，也缺少殺手級應用，而各家廠商也各

擁平台，標準紛亂而不統一。

所以，物聯網，究竟會是產業界的新救世主，或者又是另一個虛幻泡影？

長期關注物聯網發展的專家指出，物聯網的熱潮現在才正要開始，且未來還有數十年的榮景，將帶

來極大的商機跟利益。市場預估，物聯網商機在2020年將達到2兆美元，且聯網設備將達到250億

個，如此的成長性，更是其他市場少有，可創造出極大的商機及利益。

尤其，不同的市場類別，也都擁有高成長率的機會。例如，年複合成長率最高的當屬汽車市場，

預估將會達到67.2%，而通用事業如自動化、能源等有44.3%，在消費市場如醫療健身、家庭自動

化或能源管理、娛樂等達到32.4%年複合成長率。其中，醫療健身、家庭自動化和能源管理前景看

好。另外，在各個垂直領域市場包含農業、公共事業、零售業、交通等領域，年複合成長率也有

24.1%。

但是在目前發展仍混沌不明的時間點，要抓住龐大的商機，企業勢必要跟著轉型，才能抓得住物聯

網這個巨大的顛覆性市場。

有鑑於此，本期封面故事也將以『撥雲見日－物聯網現身』為題，詳述目前物聯網最新的應用進

展。內容將包括：物聯網建構市場新版圖、物聯網測試挑戰一次通關、以及活用數位資料打造智慧

城市等議題。內容十分精彩，歡迎對物聯網發展現況感興趣的讀者鎖定該議題。

根據研究指出統計，未來將會有五成的

物聯網解決方案，來自成立不到三年的

新創企業，這些新創企業提供了創新的

技術或思維，而藉由大廠的併購，能夠

推出更大量的商品，推動市場，同時硬

體製造商也能夠學習新創企業的不同思

維。儘管物聯網至今還未有殺手級應用

產品，然而產業發展正如同戰國時代，

何時會出現新英雄、創造新局面，也頗

令人期待。

救世主
物聯網，究竟是產業新救世主，或者是另一個泡影？
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最近和幾位在台北努力經營Makerspace的主持人共

聚一堂，分享了各自在Maker圈摸索著打拼的心

得，大家的感觸都很深。

其中一個討論重點是，政府也重視Maker發展，但上層

資源該如何"補給"到民間真正做事的單位呢？有人說要

改變上層的腦袋，這是根本之道，但恐怕是緩不濟急，

關鍵或許在於法人中有人能做好"仲介資源"的角色，因

他們才是替政府分配資源的單位，若有心用心，是可以

將資源發包給真正為Maker社群做事的單位（如Maker的

space、Media、Education...），並將成果轉成可以向上

交待的KPI。

另一個討論的主題，則是Maker to Startup，而這正是筆

者這一年來極力推動的議題，但在會議中，我卻忍不住

要說：「在台灣，Maker to Startup還只是個假議題。」

當我有此覺悟時，其實也蠻Shock的。

我的理由是，若將Maker to Startup這議題放諸全球性的

Maker Movement上，那是真議題，因為歐美的Maker（

指玩Arduino、RPi、3DP這群狹義上的Maker）已有十年

歷史，不少Maker已有能力把作品送往市場、並走向創

業之路。

但在台灣，Startup和Maker都有，但目前多半是河水不犯

井水的兩群人，從玩Project的Maker走向Product-oriented

的Startup，仍是少之又少。

（其實Makerspace算是Maker to Startup的代表，這些主

持人都是梭了身家來經營空間和社群的，令人佩服。）

事實上，即使在歐美，走向創業的Maker佔全數的百分

比還不到10%，反觀台灣才走了約4年，有自信也有實

力邁向創業的Maker，自然是更少了。

然而，即使現在談Maker to Startup很虛，但Maker Econo-

my仍是實實在在正在發生的事，而且只會愈滾愈大。問

題是，現階段發展到那？該著墨那一塊？

愚見認為，該是Maker to Market。

解釋一下，To Startup當然是To Market，但To Market的

Maker不必然要當個Startup，把身家全賭進來。

舉例來說，當一位Maker已在某個題目上成為達人（PRO 

Maker），自然可以成為其他Maker的老師或Mentor，這

時他可以利用下班時來開課教學；也可以把自己的出色

作品多做幾件，試賣給其他同好，再獲得改善的建議（

嗯，會有Maker Marketplace的需求）；還可以接接案，

例如為Pre Startup提供電/機/ID等設計服務（未來連Brand

都可能向PRO Maker尋求Crowdsourcing）。

當這些To Market的Maker Economy模式（教學、賣套

件、設計服務等）被運作起來，Maker圈有機會能自給

自足。這也是走到Maker to Startup前的重要基石，正是

現階段最需好好發展的事情。

另一個發展關鍵則在於如何讓玩出來的Maker Project不

斷「長大」，否則很容易停留在自己試試玩玩的階段，

上不了大舞台，或無法把自己的「影響力」拓展出去。

這事有兩個重點，一是如何與社群一起共創？這往往得

在開源的條件下來進行；一是如何將專案（Project）變

成產品（Product），這往往得關起門來自己練功，但又

需要許多的外界協助。

如何將這兩件本質上蠻矛盾的事打通成一件事，也是打

造Maker Economy的一大挑戰。

在台灣，Maker to Startup還只是個假議題。

歐敏銓 

CTIMES 編輯總監

Be Unique

打造Maker Economy
的眼前挑戰
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觀察過去Apple在發展新型態的硬體產品時，皆搭載創

新的應用服務平台，並發展軟硬整合的服務模式，如推

出iPod時，同步發展iTunes服務平台，進而使Apple開創

數位音樂的新經營模式；iPhone則搭配App Store，提供

第三方軟體業者發展應用程式的平台，並顛覆了傳統行

動電話的營運模式。

在Apple Watch推出時，各界或許將焦點放在產品規格、

外觀設計、與手機間的互補功能等，但觀察Apple的策

略企圖，恐怕不僅止於將Apple Watch定位於與iPhone互

補的產品，反而可能是Apple藉此跨入另一次異業整合

的機會，以目前的發展動態而言，與醫療產業的深度整

合，可能是其發展面向之一。

自Apple宣稱將推出Apple Watch穿戴式產品之後，陸續

挖角醫療專家及運動健康專家加入設計團隊，其中包括

曾任著名非侵入式體外血氧偵測儀器Masimo公司首席

醫療事務副總裁Michael O’Reilly 博士、兩位生物醫藥

博士：非盈利生物醫藥研究機構 Sage Bionetworks 的聯

合創始人兼主席Stephen H. Friend 博士及醫療技術新創

Vanguard Medical Technologies 公司創始人兼 CEO Dan 

Riskin博士。目前雖然尚未讓Apple Watch直接導入醫

療應用，但透過ResearchKit等異業合作發展策略，將使

得Apple Watch及Apple未來的醫療應用增加不少想像空

間。

Apple透過ResearchKit發展App應用程式的做法，再加上

權威醫療院的合作背書，可能有機會使病患更願意主動

提供自身資訊，藉此使所罹患疾病能獲得更有效監控，

並更協助專業機構加速研究出解決方案。此一異業合

作方案，可望有效提升病患參與程度，甚至透過Apple 

Watch等穿戴式裝置，主動提供特定疾病之個人資訊供

研究使用。

目前大多數有意切入醫療領域的電子業者，多僅能

侷限於運動健身管理項目，難以跨足真正的醫療領

域。Apple則以穿戴式裝置輔助醫學研究的方式，針對

在疾病以及新藥的研究上所面臨的難題，尤其是臨床研

究中有效樣本難以取得等難題，Apple從解決醫學研究

問題、提供協助的方式切入，可望有助於如Apple等電

子產業取得醫療研究機構的信任，並提升未來合作的意

願。對醫療機構、病患及電子業者而言，有機會創造三

贏的局面，此一發展模式值得其他有意發展跨領域整合

的電子業者進一步探討、參考。

異業整合 Apple Watch

跨入醫療產業洪春暉 

資策會產業情
報研究所(MIC)
產業顧問兼
主任

Vision

Apple的策略企圖，恐怕不僅止於將Apple Watch定位於與iPhone互補的產品。
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